山东重工集团员工和关联单位
购买及推荐重汽轻型汽车产品政策
一、山东重工集团员工购买重汽轻型汽车产品的优惠政策
1.政策范围
1.1 人员范围
山东重工集团全体在职员工及直系亲属（父母、配偶、子女、兄弟姊妹）。
1.2 车型范围
SUV、皮卡
2.优惠政策
2.1 SUV车型
2.1.1 优惠方式一：购买价格直接在市场指导价基础上打8折，即优惠20%；
2.1.2 优惠方式二：享受综合优惠包服务，主要内容为：
A. 零利息金融服务：享3年期贷款全免息金融服务
B. 免购置税服务：赠送车辆购置税补贴服务
C. 免费保养服务：赠送3年6次免费保养服务
D. 旧车置换服务：提供旧车置换补贴支持
说明：用户根据自身需求选择如上两种优惠方式之一，购车时备注确认。
2.2济南皮卡
购买价格统一在市场指导价基础上优惠10000元/台。
3.购车流程
3.1 购车员工提交购车申请表（所在单位人力资源部门盖章）至中国重汽集团轻型汽车销售部审核；
3.2 审核完成后，中国重汽集团轻型汽车销售部与购车员工签订购车合同；
3.3 员工付款或完成贷款后，中国重汽集团轻型汽车销售部负责开具发票，并将车辆发至指定的授权4S店或授权服务站，授权其负责车辆交付；
3.4 购车员工凭借身份证、发票和合格证至中国重汽集团轻型汽车销售部指定的授权4S店/服务站提车；
3.5 中国重汽集团轻型汽车销售部授权交车的4S店或服务站可协助办理上牌手续。
员工购买车型产品配置与价格表
	类别
	车型
	发动机/变速箱
	配置
	市场指导价（含税，元）

	SUV
	U70 Pro（7座）
	1.5T/6AT
	自动优悦版
	102800

	SUV
	U75PLUS（7座）
	2.0T/8AT
	精英版
	119900

	SUV
	U75PLUS（7座）
	2.0T/8AT
	卓越版
	125900

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	乘用自动两驱-悦享版
	136800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	乘用自动四驱-悦享版
	149800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	越野自动四驱-入门版
	179800


二、山东重工集团关联单位购买重汽轻型汽车产品的优惠政策
1.政策范围
1.1 购车对象
山东重工关联单位，范围如下：
内部权属单位：指山东重工集团全资子公司、控股和参股公司。
外部合作单位：指山东重工集团各单位的外部合作供应商、授权服务商、授权经销商。
1.2 车型范围：SUV、皮卡
2.优惠政策
2.1购买SUV车型，统一在市场指导价基础上优惠10000元/台。
2.2购买济南皮卡，统一在市场指导价基础上优惠5000元/台。
2.3若有特殊情况，一单一议，报中国重汽集团轻型汽车销售部审批后执行。
关联单位购买车型产品配置价格表
	类别
	车型
	发动机/变速箱
	配置名称
	市场指导价（含税，元）

	SUV
	U70 Pro（7座）
	1.5T/6AT
	优悦版
	102800

	SUV
	U75PLUS（7座）
	2.0T/8AT
	精英版
	119900

	SUV
	U75PLUS（7座）
	2.0T/8AT
	卓越版
	125900

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/6MT
	商用长轴两驱-青春版
	108800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/6MT
	商用长轴四驱-青春版
	121800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	商用标轴两驱-青春版
	120800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	商用标轴四驱-青春版
	133800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	商用长轴两驱-青春版
	121800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	商用长轴四驱-青春版
	134800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	乘用标轴两驱-悦享版
	136800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	乘用标轴四驱-悦享版
	149800

	皮卡
	济南皮卡
	2.0T/8AT
	越野标轴四驱-入门版
	179800


三、山东重工集团员工推荐购买重汽轻型汽车产品的激励政策
1.政策范围
1.1人员范围：山东重工集团在职员工（不包括中国重汽集团轻型汽车在职员工）。
1.2 车型范围：SUV、皮卡
1.3 客户范围：个人客户、行业大客户
2.推荐个人客户激励政策
2.1个人客户说明
员工推荐的个人客户需要到中国重汽集团轻型汽车销售部授权经销商处购买，所购车辆需以个人客户本人身份登记上牌。个人客户不能是推荐者本人及其直系亲属（父母、配偶、兄弟姊妹、儿女）。
2.2激励标准
	推荐车型
	激励标准（元/台）

	U75PLUS
	1000

	U70PRO
	1000

	VX7
	1000

	济南皮卡
	1000


计算方式：激励总金额=推荐成交台数×激励标准
2.3个人客户购买价格
由中国重汽集团轻型汽车销售部协调对接匹配的授权经销商确认个人客户的购买价格。
2.4个人客户推荐流程
2.4.1推荐者向中国重汽集团轻型汽车销售部提交被推荐客户的信息表，详细填写客户基本信息、购买车型、期望交付时间等。
2.4.2中国重汽集团轻型汽车销售部负责对推荐客户信息备案进行审核，通过后由中国重汽集团轻型汽车销售部为推荐者提供推荐确认单。
2.4.3中国重汽集团轻型汽车销售部负责根据被推荐客户的需求匹配授权经销商，协调确认购买车辆价格、办理销售合同、结算车款及交付车辆等事宜。
2.5政策兑现
2.5.1被推荐的个人客户在完成全部车款回款后，由中国重汽集团轻型汽车销售部负责确认并通知推荐者。
2.5.2推荐者提供相关证明文件（身份证、工作证明、推荐客户确认单、收款银行账号信息等）给中国重汽集团轻型汽车销售部。
2.5.3中国重汽集团轻型汽车销售部对接个人客户购车的授权经销商，要求经销商按本政策激励标准以现金方式兑现给推荐者。
3.推荐行业大客户激励政策
3.1行业大客户说明
3.1.1定义
以公户名义购买车辆并上牌的政府机构、企业/事业单位，不包括企业/机构内部员工团购业务和山东重工集团内部单位的供应商抵款车业务。
3.1.2客户类别
政府类客户：公安司法、城市管理、交通管理、政府机关、市政服务、应急救援等职能单位，用途包括巡逻检查、作业指挥、现场施工、应急保障、办公运维等。
行业类客户：机场高速、铁路港口、电力电网、移动通信、工程抢险、石油石化、矿山能源、烟草邮政、建设施工、快运物流等单位，用途包括巡逻检查、作业指挥、现场施工、物流运输、生产运维、办公保障等。
3.2激励标准
	推荐车型
	激励标准（元/台）

	U75PLUS
	1500

	U70PRO
	1500

	VX7
	1500

	济南皮卡
	1000


说明：
（1）计算方式：激励总金额=行业大客户首个合同启票数×激励标准。
（2）行业大客户首个合同启票数，只计算在2023年度内完成启票的车辆台数。
（3）被推荐的行业大客户仅限于山东重工集团外部企事业单位、政府部门及合作伙伴（供应商、授权服务商、授权经销商），不包括山东重工集团内部权属单位。
3.3销售价格
员工推荐的行业大客户车辆销售价格需由中国重汽集团轻型汽车销售部根据具体项目实际情况和相关管理规定确认后方可生效。
3.4推荐客户流程
3.4.1推荐者向中国重汽集团轻型汽车销售部提交被推荐客户的信息表，详细填写客户基本信息、购买车型、期望交付时间等。
3.4.2中国重汽集团轻型汽车销售部负责对推荐客户信息进行备案审核，审核通过后由中国重汽集团轻型汽车销售部为推荐者提供推荐确认单。
3.4.3中国重汽集团轻型汽车销售部负责与被推荐客户确认需求和对接合同签署等事宜。
3.5政策兑现
3.5.1 被推荐的行业大客户在全部车款回款完成后，由推荐者所在单位按季度汇总，提供给中国重汽集团轻型汽车销售部审批。
3.5.2中国重汽集团轻型汽车销售部按季度发放到推荐者所在单位，再由推荐者所在单位按季度发放给推荐者。
四、政策实施说明
1.政策实施期限：2023年9月1日至2023年12月31日
2.本政策最终解释权属中国重汽集团轻型汽车销售部，中国重汽集团轻型汽车销售部有权根据实施效果和市场情况进行调整，如有变更，以书面通知为准。
业务咨询联系方式：
员工购车：何  单17860609185
关联单位购车：胡  浩13601146099
推荐购车：郭小川17860606109
                       中国重汽集团轻型汽车
                          2023年9月11日
